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A divisória de vidro que 
separava o salão de uma 
sala foi substituída por
uma bancada de trabalho, 
com gavetas e espelhos.

O piso, antes de 
cerâmica, foi revestido 

com porcelanato, material 
de excelente padrão 

estético e mais resistente 
ao uso comercial.

Para esconder a viga do teto e valorizar 
a iluminação, a proposta foi fazer um 
rebaixo em gesso. “Prefira lâmpadas 
incandescentes em vez de fluorescentes. 
Elas reproduzem as cores com mais 
fidelidade, o que é fundamental para não 
errar no tom das colorações nem das 
maquiagens”, afirma Fabiana.

A bancada dos lavatórios foi aproveitada 
como armário para armazenar produtos.

Na base, um módulo serve para
guardar as toalhas usadas.

Foram previstos dois lavatórios, cada um 
com uma cuba e uma torneira.

Na parede atrás dos lavatórios foi afixada 
uma pequena estante, que expõe as toalhas 

limpas. “Esse espaço também pode exibir os 
produtos da Embelleze”, sugere a arquiteta.

Para esconder as 
vigas verticais foram 

utilizadas pedras
São Tomé filetadas.

Um amplo balcão em madeira, 
com rodapé em espelho, torna mais 
confortável o atendimento dos clientes.

Dica: alguns elementos podem ser 
personalizados com as cores da marca da 
empresa, como os estofados, objetos de 
decoração, toalhas etc.

Fabiana Nóbrega – fabiana.nobrega@globo.com
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Um ritual com a

Nos salões de beleza, o  tempo dedicado aos 
cuidados pessoais pode ser definido como 
um ritual: um ritual de auto-estima, em que 
cada detalhe tem a sua importância.
Da decoração cada vez mais bem-cuidada
do salão (veja uma sugestão na seção
Seu Canto) a pequenos gestos de 
hospitalidade, tudo contribui para tornar 
esses momentos mais felizes. Uma idéia 
simples, porém requintada, é oferecer
um bom chá aos clientes.
De preparo fácil e versátil – gelado ou 
quente, em variedades ricas em
propriedades e sabor – a bebida tem a 
elegância que o ritual pede

Você certamente já ouviu falar num ritual social 
que os chineses criaram e japoneses cultivam 
até hoje: a Cerimônia do Chá. Se no dia-a-dia 
dos salões de beleza ela precisa ser simplificada, 
basta observar alguns cuidados para manter a 
elegância desse hábito. Comece escolhendo a 
louça. Prefira um bule de louça ou vidro, que 
preservam a pureza da infusão, e capriche nas 

xícaras: a qualidade do recipiente também é es-
sencial para valorizar o gosto do chá. Lembrando 
que, para dar um toque bem-humorado, valem 
também canecas com estilo. E copos transparen-
tes, leves, quando a bebida for servida gelada. 
Nesse caso, gelo e limão combinam muito bem 
com o chá preto ou chá-mate. Experimente tam-
bém usar algumas folhinhas de hortelã para dar 
um toque decorativo e refrescante. O importante 
é criar e surpreender.

Para o preparo da bebida, use água de boa 
procedência, de preferência mineral natural 
sem gás, sem calcário e sem cheiro ativo de 
cloro. E evite manter o chá pronto por muito 
tempo no bule, para evitar que adquira gosto 
de ‘cozido’. A alternativa dos saquinhos é uma 
ótima solução para um serviço individualizado, 
a qualquer hora.  Acompanhamentos opcionais, 
que valorizam a hora do chá: biscoitinhos finos, 
pães de queijo e minicroissants.
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Veja, a seguir, as propriedades 
básicas de alguns sabores de chá, 
e explore essas opções na hora de 
servir a bebida. 

Camomila e maçã:
calmantes
Erva-doce e hortelã:
relaxantes  e digestivos
Chá preto e chá-mate:
estimulantes

Sabores & propriedades

Encha a chaleira com água 
fria, ferva e despeje no bule 
previamente aquecido com água 
fervida. Adicione 1 colher das de 
chá (ou das de café, se desejar 
uma bebida mais suave) de erva  
ou um saquinho por pessoa e 
tampe. Deixe em infusão por três 
a cinco minutos (folhas cortadas 
pequenas desprendem o sabor 
mais rapidamente que as maiores). 
Lembre-se: o ideal é servir 
imediatamente o chá. 

Junte numa panelinha 1 litro de água 
mineral, 1 xícara de chá de hortelã e
2 xícaras de chá de erva-cidreira
picada ou 4 saquinhos da mesma erva.
Leve ao fogo alto e deixe ferver.
Desligue o fogo, coe, deixe esfriar
e adoce a gosto (o ideal é usar
mel ou açúcar).
Mantenha na geladeira até a
hora de servir.

Reúna 4 saquinhos de chá preto no bule. 
Encha com 4 xícaras de água fervendo. 
Tampe e deixe em infusão por
5 minutos. Em seguida, retire os 
saquinhos e acrescente 2 xícaras de 
suco de maçã (que pode ser previamente 
gelado). Leve para gelar ou adicione gelo. 
Sirva em copo alto, com uma rodela
de limão e, se desejar um sabor
mais vibrante, acrescente uma
pitada de canela.

Chá gelado de erva-cidreira 
e hortelã (quatro porções)

Chá gelado de maçã
(quatro porções)

Preparo básico
do chá quente
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Criar

Com muita criatividade, 
a consultora de beleza 
Rosângela Santiago e 
o promotor de vendas 
Alexsandro Caetano 
Machado, ambos da 
Embelleze, da Regional 
São Paulo, conseguiram 
mostrar sua arte e 
chamar a atenção para 
os produtos da empresa. 
Ganhadores do concurso 
PDV 40º, que elegeu o 
trabalho mais criativo 
desenvolvido a partir 
de Natucor, Maxton, 
Lizzy ou Hair Life, eles 
conquistaram o primeiro 
lugar nas etapas regional 
e nacional da disputa com 
um barco feito a partir 
de embalagens vazias de 
Natucor. Pela boa idéia, 
os dois ganharam um 
freezer, uma geladeira, 
admiradores e ainda
mais clientes para o 
ponto-de-venda em
que trabalham

Por Renata Cabral

é
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Além de premiar e motivar os profis-
sionais, o concurso,  já em sua terceira 
edição, tem aquecido os negócios da 
Embelleze. “A decoração criativa pos-
sibilita uma exposição diferenciada dos 
produtos, confere mais visibilidade  às 
gôndolas e pontos extras – ilhas e pilhas 
– e movimenta os pontos-de-venda. 
Nosso foco é transmitir a identidade 
da marca e ter uma correta exposição 
dos produtos nas gôndolas a partir das 
criações”, explica Daniela Almeida, 
coordenadora de Trade Marketing. 
O sucesso da primeira campanha, 
chamada PDV Campeão, foi determi-
nante para sua continuidade: foram 
recebidas quase 600 fotos. A edição 
seguinte contou com 842 imagens.
A idéia é manter a iniciativa com uma 
periodicidade de dois a três meses, 
informa Daniela. “Conseguimos valo-
rizar o colaborador, reconhecendo as 
habilidades e potenciais individuais, 
gerando resultados para o grupo e 
para a empresa”, reforça Kátia Regina, 
gestora de treinamento e seleção com 
foco em vendas.

Rosângela, mais conhecida pelo apelido 
Branca, já é veterana no concurso. Nas 
duas primeiras edições, conquistou 
o primeiro lugar: “Da primeira vez, 
aproveitei minha licença-maternidade 
para caprichar na construção de uma 
casinha à base de produtos Maxton”. 
Quando Alexsandro entrou na empresa, 
a consultora ganhou um parceiro: os 
dois têm habilidade e gostam de reali-
zar trabalhos manuais. Depois de uma 
pesquisa cuidadosa, o barco concebido 
por eles tomou forma em dois dias. 
Satisfeitos com o resultado, eles se 
orgulham com os elogios dos clientes. 
“Já estou construindo em casa um carro 
de Fórmula 1 em tamanho real”, adian-
ta Alexsandro.  A dupla ganhadora do
PDV 40º já se inscreveu na próxima 
disputa. A invenção da vez é uma réplica 
de um dos veículos da empresa, feita a 
partir de produtos Novex.  

O segredo do sucesso

Como participar

Podem participar da campa-
nha colaboradores da equipe 
de apoio dos pontos-de-venda: 
repositores, promotores, con-
sultoras técnicas, consultoras 
de beleza e coordenadores 
de merchandising. Basta 
fazer uma foto da criação, 
preencher um formulário de 
inscrição e dar asas à ima-
ginação. Lembrando que a 
Embelleze orienta a utilização 
de materiais fornecidos pela 
empresa. Para mais informa-
ções, acesse o regulamento 
das campanhas de merchan-
dising, disponível no ícone 
Promoção de Vendas – no site 
da Embelleze. 
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Setembro/Outubro – 2007 
Data: 1 a 4/9
Beauty Fair – Feira Latino-Americana de Cosméticos e Beleza
Referência no mercado latino, a feira atende comerciantes,
lojistas e profissionais do segmento.
Local: Expo Center Norte, São Paulo/SP
www.beautyfair.com.br

Data: 28/9 a 1/10
Cosmetic Cosmética – 17ª Feira Internacional da Beleza 
A Cosmética Internacional, agora com o nome Cosmetic Cosmética, 
é uma das mais importantes feiras no setor de beleza profissional 
da América Latina. 
Local: Anhembi, São Paulo/SP
www.cosmoprofcosmetica.com.br  

Novembro – 2007 
Data: 5
Noite de Gala da Casa Alpino
Esta é a 4ª edição do baile, voltado para os profissionais
de beleza.
Local: Rio Sampa, Nova Iguaçu/RJ
Informações: (21) 2768-1794 / 2667-3828 / 2669-7478

Data: 9 a 12
Hair Beauty & Spa Show
Essa é a primeira edição do evento que substitui o antigo Rio Beleza. 
O objetivo é apresentar as últimas novidades do segmento profissio-
nal de cabelo, estética e beleza no estado do Rio de Janeiro.
Local: Riocentro, Rio de Janeiro/RJ
www.hairbeautyspa.com.br 

Data: 11 e 12
Foz Hair International 
Feira regional de negócios e serviços para o setor de cabelos,
unhas e estética.
Local: Rafain Expocenter, Foz do Iguaçu/PR
www.fozhair.com.br 

Data: 18 e 19
Feira e Congresso Catarinense da Beleza
Em sua 3ª edição, o evento oferece feira de negócios, lançamentos 
de produtos e serviços para o setor de cabelo, estética e beleza. 
Local: Centreventos Cau Hansen, Joinville/SC
www.marktevents.com.br 

Março/Abril – 2008
Data: 2 e 3
Fegobel – Feira Goiana da Beleza 
Feira regional de negócios e serviços para o setor de cabelos, 
estética e beleza. Exposição de produtos, serviços e o que há de 
mais novo em tecnologia para cabeleireiros, manicures, técnicos 
e médicos do setor estético.
Local: Centro de Convenções, Goiânia/GO
www.fegobel.com.br 

Data: 29/3 a 1/4
Hair Brasil 
Em sua 7ª edição, a feira é voltada para profissionais de beleza e traz 
novidades em produtos, técnicas de tratamentos de estética etc. 
Local: Expo Center Norte, São Paulo/SP
www.hairbrasil.com.br

Data: 10 a 14/4
Cosmoprof Bologna
Maior feira do mundo em negócios, lançamentos de produtos e 
serviços para o setor de cabelo, estética e beleza.
Local: Bologna, Itália
www.cosmoprof.com

Calendário
Profissional

Um verdadeiro stylist sabe a 

importância de atualizar-se sobre 

as novas tendências em produtos 

e serviços ligados ao setor de 

beleza. Nosso calendário

reúne os principais eventos,

feiras e exposições do setor até

abril do ano que vem.

Como Beleza é algo que se 

compartilha e está ao

alcance de todos, confira as

opções e agende-se!
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Quantas versões tem Maxton? Como aplicar a coloração?
O procedimento é diferente quando se utiliza a
nova versão Pouch?

Maxton oferece as versões Kit, Bisnaga e Pouch. A aplicação de 
Maxton segue o mesmo passo-a-passo, seja para a embalagem 
convencional ou para a moderna versão ‘Pouch’, plástica e 
flexível. A diferença está nos itens de cada kit. O importante é 
observar os cuidados especiais para cabelos virgens e seguir 
corretamente o modo de usar:

Passo 1 – Misture, num recipiente não metálico, a coloração 
Creme Maxton bisnaga com a emulsão Maxcream, que já vem 
no ‘pouch’. 
Passo 2 – Com o auxílio de um pincel, misture até obter uma 
consistência homogênea.

A partir desta etapa, os cuidados variam em função da 
condição dos cabelos:

Aplicação em fios virgens
Passo 3 – Com um pincel, aplique a coloração em mechas,
da raiz até as pontas.
Passo 4 – Utilizando luvas (atenção: a embalagem ‘pouch’ não 
traz luvas, que devem ser adquiridas separadamente), distribua 
uniformemente a coloração, massageando suavemente os fios, 
como se aplicasse um shampoo.
Passo 5 – Deixe a coloração agir por 40 minutos. Durante esta 
pausa, não prenda os cabelos em coque.
Passo 6 – Enxagüe bem, para remover todo o produto
dos cabelos.
Passo 7 – Condicione os fios com Semprebella Mel e Queranina 
e finalize como de hábito.

Retoque de raiz/Aplicação em cabelos já coloridos
Passo 3 – Utilizando um pincel, aplique a coloração Maxton 
apenas na parte crescida dos fios, junto à raiz.
Passo 4 - Deixe o produto agir por 25 minutos. Durante esta 
pausa, não prenda os cabelos em coque.
Passo 5 – Aplique o restante do produto em toda a extensão 
dos fios, em direção às pontas. Massageie levemente a cabeça, 
para distribuir uniformemente a coloração.
Passo 6 – Deixe agir de 10 a 15 minutos, sem prender os fios.
Passo 7 – Enxagüe bem, para remover todo o produto
dos cabelos.
Passo 8 – Condicione os fios com Semprebella Mel e Queranina 
e finalize como de hábito.

colorir
os fiosSempre pensando em elevar o 

astral e o bem-estar de
nossos consumidores, 

apresentamos o passo-a-passo
da coloração Maxton

A arte de
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Cabelo, moldura do

ro
st

o
Ele é quase uma 

unanimidade: para a 

maioria das mulheres, 

o cabelo é o ponto alto 

da beleza, a moldura do 

rosto, capaz de revelar o 

estilo e a personalidade 

de sua dona. Por isso, o 

trabalho dos profissionais 

especializados, os

hair stylists, é cada vez 

mais importante. Cabe 

a eles a arte de criar 

incessantemente soluções 

inovadoras. E reuni-las 

nestas páginas é a missão 

da revista Embelleze. 
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